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RUND-UM-SERVICEPAKET FUR EINEN OPTIMALEN MARKTAUFTRITT

MARKETINGPLUS -
EINFACHER GEHT MARKETING NICHT

Tue Gutes und rede dartiber. Klingt einfach.
Und doch fallt es Handwerksbetrieben oftmals
schwer, auf individuelle Kompetenzen publi-
kumswirksam zu verweisen. Dabei haben die
Anspriiche privater Bauherren und Moderni-
sierer in den letzten Jahren stark zugenom-
men. Wer nur einmal in seinem Leben baut,
erwartet von seinem Baupartner nun einmal
mehr als nur Produktinformationen auf Papier
und eine kurze Beratung am Telefon. So neh-
men komplexe Kaufentscheidungen immer
haufiger mit der Informationssuche im Inter-
net ihren Anfang. Dementsprechend ist eine
gut eingerichtete Webseite auch fiir Hand-
werksunternehmen mittlerweile Pflicht.

Fiir viele Unternehmer sind diese neuen
Herausforderungen allerdings kaum noch zu
meistern, von den damit zusammenhangen-
den Kosten gar nicht zu reden. An diesem
Punkt setzt SGBDD mit dem Rund-um-Service-
paket ,MarketingPlus“ an. ,Wir unterstiitzen
ausgewahlte Kunden mit einer beratungsstar-
ken Online-Prasenz und umfassender Marke-
tingbetreuung und sorgen so dafiir, dass diese
sich in ihrem lokalen Markt als starke Marke
positionieren kénnen®, erklart Nils Venghaus,
Leitung MarketingPlus im strategischen Ver-
trieb von SGBDD. Das Angebot gilt fiir alle
Kunden der Gewerke Dach & Fassade, Fliese,
Ausbau, Hochbau, Garten- und Landschafts-
bau und neuerdings auch im Holzbau. Gegen
eine, im Vergleich zu herkémmlichen Werbe-
maBnahmen, geringe monatliche Lizenzge-
biihr kann diese Leistung in Anspruch genom-
men werden.

Herzstlick der Offerte ist die eigene Websei-
te,, doch es ware schade, die Leistung nur dar-
auf zu reduzieren®, merkt Venghaus an. Statt-
dessen ist der Service als aktive Marketinghilfe
rund um den gesamten Betrieb gedacht. Das
Gesamtpaket reicht bis hin zur Unterstiitzung
bei Newslettern, Flyern, Events und Anzeigen
sowie zielgruppenorientierten Mailings. Im
Vorfeld steht stets eine detaillierte Marketing-
und Zielgruppenberatung mit personlich zu-
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Das Servicepaket ,Marke-
tingPlus“ von SGBDD und
ieQ-Systems ermoglicht
schnell und einfach einen
professionellen Online-
Auftritt.
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geschnittener Strategieentwicklung. Im Nach-
gang organisiert SGBDD Anwendertreffen fiir
die Lizenzpartner, die das Marketingkonzept
bereits umsetzen. Bei diesen Treffen ist Zeit fiir
Anregungen durch die Lizenzpartner, Informa-
tionen liber Neuerungen und Kontakt zu wich-
tigen gemeinsamen Lieferanten. So wird der
Weg bereitet, um den jeweiligen Marktauftritt
der Lizenzpartner durch ein verzahntes Marke-
tingkonzept aller beteiligten Partner nochmals

zu verbessern. «

Sprechen Sie einen Mitarbeiter einer SGBDD-Filiale oder den AuRendienst zum Thema
MarketingPlus an. Oder schicken Sie eine Mail an marketingplus@saint-gobain.com

Auf lhren Wunsch hin setzt sich ein VertriebsauRendienstmitarbeiter von unserem Marke-
tingPlus Partnerunternehmen ieQ-Systems mit lhnen in Verbindung. Er prasentiert das An-
gebot genauer und bespricht den Ablauf des Projekts.

Sie erteilen den Auftrag. Die Arbeit an Threm Marktauftritt beginnt. Ein Spezialist entwi-
ckelt mit lhnen eine individuelle Strategie und organisiert samtliche fiir Inren neuen Un-
ternehmensauftritt notwendigen MaBnahmen.In Absprache mit Ihnen wird Ihre Webseite
im individuellen Design gestaltet und online geschalten. Ein personlicher Ansprechpartner
bei ieQ-Systems steht von nun an stets fiir Sie zur Verfiigung.

Sie erhalten eine Schulung, um mit lhrer Webseite optimal arbeiten zu kdnnen. Anwender-
treffen bringen Sie zudem in Kontakt mit starken Partnern aus der Industrie, um gemein-
sam ein Marketingnetzwerk aufzubauen.






